
Аннотация дисциплины «Страхование» 

направление подготовки  

38.03.01 «Экономика»,  профиль «Финансы и кредит» 

 
Цель дисциплины:сформировать и закрепить у студентов знания о современной 

теории страхования, развить практические умения и навыки, необходимые для построения 

страховых отношений. 

 

Освоение данной дисциплины направлено на формирование  

у обучающихся следующих компетенций 
№ п/п Содержание компетенций, формируемых полностью или частично данной 

дисциплиной 

1 

ПК-21 – способностью составлять финансовые планы организации, обеспечивать 

осуществление финансовых взаимоотношений с организациями, органами 

государственной власти и местного самоуправления 

3 

ПК 30 – способностью документального оформления страховых операций, вести 

учет страховых договоров, анализировать основные показатели продаж страховой 

организации 

4 

ПК 31 – способностью осуществлять действия по оформлению страховых 

случаев, составлять отчеты, статистику убытков, принимать меры по 

предупреждению страхового мошенничества 

 

Трудоемкость дисциплины «Страхование», реализуемой по учебному плану 

направления38.03.01 «Экономика», 

 профиль подготовки «Финансы и кредит», часов 

Вид занятий Форма обучения 

очная заочная 

программа подготовки 

полная полная ускоренная 

1. Аудиторные занятия, всего, часов 86 20 14 

в том числе: 

1.1. Лекции 

 

44 

 

8 

 

6 

1.2. Лабораторные работы - - - 

1.3. Практические (семинарские) занятия 42 12 8 

2. Самостоятельная работа, часов 94 160 166 

Всего часов (стр. 1 + стр. 2) 180 180 180 

Общая трудоемкость, зачетных единиц 5 5 5 

Формы итоговой аттестации диф.зачет зачет зачет 

 

 

Перечень изучаемых тем (приводится в соответствии с тематическим планом 

изучения дисциплины): 

1. Организационно-правовые основы страхового дела 

2. Риск как основа возникновения страховых отношений 

3. Основы построения страховых тарифов 

4. Договор страхования 

5. Финансовые основы страховой деятельности 

6. Страховой рынок 

7. Содержание и назначение применяемых видов страхования 

8. Страховой маркетинг 


