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В процессе хозяйственной деятельности практи-

чески у каждого предприятия, в том числе у сель-
скохозяйственных товаропроизводителей, возника-
ет дебиторская задолженность. Эта часть оборот-
ного капитала существенно ухудшает финансовое 
состояние организации, отвлекает денежные сред-
ства из цикла хозяйственных операций, что приво-
дит к снижению темпов производственной эффек-
тивности и показателей деятельности экономиче-
ского субъекта. В условиях кризиса и нестабильной 
экономической ситуации значительно увеличивают-
ся риски неоплаты при продаже товаров с отсроч-
кой оплаты. Независимо от причин возникновения 
дебиторской задолженности, избежать ее появле-
ния невозможно, поэтому так необходим поиск 
альтернативных источников финансирования, одним 
из которых является факторинг. Рассмотрены сущ-
ность факторинга как формы рефинансирования 
дебиторской задолженности и его отличия от дру-
гих кредитных продуктов. Даны оценка финансиро-
вания предприятий АПК и характеристика их состо-
яния относительно привлечения денежных средств 
в соответствующую отрасль. Определены пре-
имущества для товаропроизводителей при приме-
нении факторинговых операций. Сформулированы 
основные риски по факторинговым операциям. 
Обосновано использование факторинга как гибкого 

инструмента в расчетно-платежных отношениях 
покупателей и сельскохозяйственных товаропроиз-
водителей. 

 
Keywords: factoring, factoring transactions, ac-

counts receivable, refinancing, agricultural pro-
ducers. 

 
The accounts receivable arises in the course of 

economic activity in almost every enterprise, especial-
ly for agricultural producers. This part of working capi-
tal significantly impairs the financial condition of the 
company; it diverts funds from the cycle of business 
operations and leads to declines in production effi-
ciency and performance of the organization. In crisis 
and unstable economic situation the risks of non-
payment in the sale of goods with deferred payment 
are increased significantly. Regardless of the causes of 
accounts receivables it is impossible to avoid its oc-
currence, so it is necessary to search the alternative 
funding sources, one of which is factoring. In this re-
gard the purpose of this study is to discuss the notion 
of factoring as a form of accounts receivables refinanc-
ing and how it differs from other lending products. 
The financing of agricultural producers is estimated 
and the financial condition of possible investments in 
the respective industries is analyzed. The advantages 
for producers are also evaluated if they will use fac-
toring transactions. The main risks of factoring opera-
tions are formulated. The use of factoring as a flexible 
financial instrument is substantiated. 
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Введение 
Продовольственная безопасность России и 

социальная защищенность населения опреде-
ляются уровнем функционирования приори-
тетных отраслей отечественной экономики, 

одной из которых является сельское хозяй-
ство. В процессе рыночных трансформаци-
онных перестроек большинство субъектов 
аграрного рынка предстали перед проблемой 
недостаточного самофинансирования, что и 
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обусловило активное участие государства в 
развитии отрасли через предоставление фи-
нансовой поддержки сельскохозяйственным 
предприятиям в виде бюджетного финанси-
рования, льготного налогообложения и кре-
дитного обеспечения. 

Несмотря на значительное увеличение  
(на 55%) объемов государственного финан-
сирования сельского хозяйства в 2011- 
2013 гг. (с 141,5 млрд руб. в 2011 г. до 
219,7 млрд руб. в 2013 г.), в 2014 г. наблю-
дается сокращение финансирования на 18% 
по сравнению с 2013 г. (до 180 млрд руб.). 

 

 
Рис. Динамика расходов  
федерального бюджета 

на сельское хозяйство и рыболовство  
за 2011-2014 гг., млрд руб. [1] 

 
Около 23% организаций в сельском хозяй-

стве убыточны и не могут обслуживать не 
только основной долг, но и уплачивать про-
центы по нему, что свидетельствует о несо-
ответствии объемов финансирования с по-
требностями предприятий [2]. Проблема 
осложняется санкционной политикой западных 
стран, которая ограничила доступ экономи-
ческих субъектов Российской Федерации к 
рынку «дешевых» кредитов. Сокращение 
бюджетного финансирования АПК обуслов-
лено также структурным кризисом экономи-
ки страны. Такая ситуация требует новых 
подходов к поиску альтернативных источни-
ков финансирования, кроме аккумуляции 
собственных средств и государственного 
субсидирования. 

Цель — раскрыть преимущества примене-
ния факторинга отечественными сельскохо-
зяйственными товаропроизводителями по 
сравнению с другими способами привлечения 
денежных средств и его влияние на финансо-
вое обеспечение экономических субъектов.  

Объектом исследования выступает новый 
подход к поиску альтернативных источников 
финансовых ресурсов, одним из которых яв-
ляется факторинг. 

В процессе исследования применялись 
общенаучные методы индукции и дедукции, 
системного подхода, что позволило обеспе-
чить обоснованность выводов. 

Результаты исследования 
В условиях санкций, введенных против Рос-

сии и в значительной степени повлиявших на 
экономику страны, обострилась проблема 
неплатежей, недостатка оборотных средств 
экономических субъектов и повышения деби-
торской задолженности в оборотных активах. 
Одним из направлений решения указанной 
проблемы является применение современной 
формы рефинансирования обязательств по-
купателей — факторинга. 

В российском законодательстве факторинг 
трактуется как договор финансирования под 
уступку денежного требования [3, ст. 824]. 
Сущность факторинга проявляется в его 
функциях: финансирование, административ-
ное управление дебиторской задолженно-
стью, оценка кредитоспособности покупате-
лей и поставщиков, страхование рисков [4]. 
Факторинговые операции, кроме кредитных 
организаций, могут проводить и коммерче-
ские, специализирующиеся в данной области 
[3, ст. 825]. Наряду с ними, в факторинговой 
сделке принимает участие поставщик това-
ров, а также дебитор (покупатель товаров, 
услуг) [5]. 

Актуальность факторинга в России под-
тверждается анализом динамики развития 
данных услуг, проведенным Рейтинговым 
Агентством «Эксперт РА» (RAEX). В 2006 г. 
объем факторингового рынка составил  
190 млрд руб., однако в 2014 г. совокупный 
объем рынка уже достиг около  
1,9 трлн руб., то есть показатель увеличился 
в 10 раз [6]. 

Довольно часто факторинг сравнивают с 
кредитом. Однако факторинг и банковский 
кредит имеют различную природу и обеспе-
чивают разные потребности поставщиков. 
Относительно кредитного обеспечения сель-
скохозяйственных предприятий можно гово-
рить, проведя анализ кредитных правоотно-
шений в аграрном секторе экономики. Он 
свидетельствует о том, что коммерческими 
банками не учитывается специфика сезонно-
сти сельского хозяйства. К тому же банки в 
кредитовании предпочитают предприятия пе-
рерабатывающей промышленности. Это 
предопределяется несоответствием сельско-
хозяйственных товаропроизводителей требо-
ваниям банков, например, отсутствие залога. 

Кредит характеризуется срочностью, то 
есть выдается на конкретный, оговоренный в 
соглашении срок. Кроме того, процедура 
получения кредита ориентирована на успехи 
организации в прошлом. Факторинговое фи-
нансирование, напротив, ориентируется на 
будущие достижения организации и не нуж-
дается, в отличие от кредита, в залоге.  
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Таблица 1 
Отличия факторинга от других кредитных продуктов 

 
Факторинг Кредит  Овердрафт 

Финансирование под уступку 
денежного требования 

Финансовая ссуда, выдаваемая 
юридическому лицу на опреде-
ленный срок и под соответству-

ющий процент 

Кредитование расчетного счета для 
оплаты клиентом расчетных доку-
ментов при недостаточности или 

отсутствии на расчетном счете де-
нежных средств 

Погашение происходит из денег 
дебиторов 

Возвращается клиентом 

Предоставляется на срок от-
срочки платежа (до 90 дней) 

Предоставляется на фиксирован-
ный срок (оговоренный в согла-

шении) 

Предоставляется на жестко уста-
новленный срок (как правило, не 

превышает 30 дней) 
Выдается в день поставки това-

ров 
Выплачивается в срок, указанный 

в кредитном договоре 
Срок действия договора кредитной 

линии не превышает 3-6 мес. 
Не требуется переход на рас-

четно-кассовое обслуживание в 
банке 

Требуется переход на расчетно-кассовое обслуживание в банке 

Залог не требуется 
В основном предоставляется под 

залог 

Необходимость поддержания 
определенного оборота средств по 

расчетному счету 
Размер финансирования может 
увеличиваться в зависимости от 

объема продаж 

Предоставляется на оговоренную 
в договоре сумму 

Устанавливается в зависимости от 
годового оборота клиента по рас-

четному счету 

Оплачивается в день оплаты 
дебитором товаров 

Выплачивается в срок, указанный 
в кредитном договоре 

Все поступления автоматически 
списываются на погашение 
овердрафта и процентов 

Сопровождается дополнитель-
ными услугами (информацион-

ное обеспечение, покрытие 
рисков, управление дебитор-
ской задолженностью и т. п.) 

Во время кредитования, кроме 
предоставления средств и расчет-
но-кассового обслуживания, дру-
гие услуги не предоставляются 

Во время получения овердрафта, 
помимо предоставления денежных 
средств и расчетно-кассового об-

служивания, другие услуги не 
предоставляются 

Факторинговое финансирование 
выплачивается при предостав-

лении счета-фактуры 
Необходимость оформления большого количества документов 

Факторинговое финансирование 
может быть использовано для 
увеличения объемов закупок 

Кредит предоставляется для по-
крытия кассовых разрывов или на 

определенные цели 

Овердрафт предоставляется при 
отсутствии или недостаточном ко-
личестве денег на расчетном счете

 
Финансовый механизм факторинга предо-

ставляет поставщикам принципиально новые 
возможности развития, так как в сравнении с 
банковским кредитованием и привлечением 
собственных средств он не ограничен опре-
деленными суммами. Кроме того, процеду-
ра оформления кредита достаточно долгая, 
что часто неприемлемо для краткосрочного 
финансирования с отсрочкой платежа. 

Рассмотрим отличия между факторингом 
и кредитными продуктами (табл. 1). 

Перед совершением факторинговой сдел-
ки проводится серьезная аналитическая рабо-
та. Получив заявку от организации, факто-
ринговая компания проверяет в течение од-
ной-двух недель экономическое и финансо-
вое положение потенциального клиента, ха-
рактер его деловых связей. В случае если 
предприятие становится клиентом факторин-
говой компании, оно направляет ей все счета-
фактуры, выставленные покупателям. Каж-
дый документ должен быть согласован для 
оплаты.  

При заключении договора факторинга у 
клиента появляется независимый контролер 

по дебиторской задолженности, который 
проводит администрирование дебиторской 
задолженности: 

• проверку платежной дисциплины долж-
ника; 

• мониторинг дебиторской задолженно-
сти; 

• управление задолженностью должника; 
• установление лимитов финансирования 

дебиторов. 
Факторинговые операции, кроме покупки 

права на требование долга, включают: 
• финансирование поставок с отсрочкой 

платежа; 
• кредитование в виде предварительной 

оплаты долговых требований; 
• покрытие кредитных и процентных рис-

ков, риска ликвидности; 
• ведение бухгалтерского учета поставщи-

ка, в частности реализации продукции (работ, 
услуг); 

• управление дебиторской задолженно-
стью; 
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• инкассирование дебиторской задолжен-
ности поставщика; 

• страхование поставщика от кредитного 
риска; 

• информационное обслуживание клиента. 
Отношения между субъектами факторинга 

регулируются договором, который заключа-
ется в письменной форме между фактором 
(банком-фактором, факторинговой компани-
ей) и поставщиком. В нем указывается пере-
чень условий, защищающих интересы сторон: 
взаимные обязательства и ответственность 
сторон, размер кредита и платы за факто-
ринговое обслуживание, вид факторинга.  

Поскольку факторинговые операции носят 
рисковый характер, то перед заключением 
договора фактор изучает финансово-
хозяйственную деятельность клиента. Пере-
чень документов, необходимых для оформ-
ления факторинга, может включать: заявле-
ние, анкету клиента, решение учредителей 
компании о получении факторингового об-
служивания, финансовые документы (бухгал-
терский баланс, отчет о финансовых резуль-
татах, копии контрактов между клиентом и 
дебиторами) и другие документы по требо-
ваниям банка. 

Сильной стороной факторинга является 
принятие банком-фактором рисков (в России 
эта черта только начинает отмечаться) и та-
ким образом обеспечивается финансовая 
ликвидность клиента. 

Риск по факторинговым операциям являет-
ся сложной экономической категорией, по-
скольку включает все риски, которые несет 
финансовое учреждение вследствие возмож-
ных расхождений платежей по срокам и 
объему. 

Основными рисками являются: 
− достоверное снижение платежеспособ-

ности дебиторов; 

− наличие повышенных кредитных рисков 
при условии незначительного количества де-
биторов и значительной суммы задолженно-
сти по одному из них; 

− отсутствие денежных средств у клиента 
по текущему счету в банке, что делает не-
возможным в случае регресса списание 
средств для погашения просроченной задол-
женности по факторинговым операциям. 

В отличие от банковского кредитования, 
при факторинговом обслуживании, получая 
финансирование своих продаж, поставщик не 
несет следующие расходы: 

• проценты за пользование кредитом; 
• расходы по оформлению кредита, вклю-

чая регистрацию и страхование залога, опла-
ту рабочего времени сотрудников на 
оформление и подготовку документов для 
кредитного отдела; 

• комиссии за предоставление кредита; 
• расходы на экстренную мобилизацию 

денежных средств при наступлении срока по-
гашения кредита или выплаты процентов, 
включая упущенную выгоду, связанную с 
изъятием этих средств из оборота. 

Более подробно преимущества факторин-
га представлены в таблице 2. 

Несмотря на преимущества, присущие 
факторинговому обслуживанию, оно имеет и 
свои недостатки. 

• Более высокая, по сравнению с креди-
тами, стоимость, которая состоит из трех 
частей: 

− фиксированный сбор за обработку до-
кументации; 

− комиссионные за факторинговое об-
служивание; 

− проценты за использование финансовых 
ресурсов. 

Таблица 2 
Преимущества факторинга для поставщиков и покупателей 

 
Для поставщика (клиента фактора) Для покупателя (дебитора)

1. Дополнительное беззалоговое финансирование 
2. Ускорение оборачиваемости дебиторской задолженности 
3. Уменьшение потерь в случае задержки платежей поку-
пателем 
4. Ликвидация кассовых разрывов 
5. Упрощение планирования денежного обращения 
6. Увеличение товарооборота 
7. Возможность предложения покупателям гибких сроков 
оплаты 
8. Усиление контроля за оплатой задолженности 
9. Своевременная уплата налогов и контрактов за счет 
наличия в необходимом объеме оборотных средств 
10. Расширение клиентской базы и установление стабильных 
отношений с покупателями, которые будут иметь постоян-
ную возможность закупки товаров с отсрочкой оплаты 
11. Возможность расширения доли на рынке 
12. Привлечение новых клиентов 

1. Более выгодные условия оплаты, 
что не требует изъятия значительных 
денежных средств из оборота в слу-
чае предоплаты 
2. Планирование графика погашения 
задолженности 
3. Увеличение покупательной способ-
ности 
4. Своевременная покупка необходи-
мых товаров или материалов 
5. Расширение сервисных услуг 
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• Существует и другой вариант стоимости 
факторинга в виде двух составляющих: 

 − непосредственная плата за финансиро-
вание, определяется как близкая к процент-
ной ставке по кредиту, а ее величина тесно 
связана со сроком финансирования, предо-
ставленного банком; 

 − комиссионное вознаграждение банка-
фактора за дополнительные услуги и приня-
тие рисков на себя. 

• Факторинговые компании принимают не 
любую дебиторскую задолженность на об-
служивание, то есть, планируя воспользо-
ваться факторингом, следует иметь в виду, 
что не принимается: 

− просроченная дебиторская задолжен-
ность; 

 − задолженность покупателей, являющих-
ся связанными с продавцом лицами; 

 − задолженность по договорам, преду-
сматривающим бартерные сделки; 

− задолженность покупателей с незнако-
мой платежной дисциплиной. 

Этот перечень может изменяться и допол-
няться в каждом конкретном банке и случае 
[7]. 

Факторинг является эффективным инстру-
ментом привлечения необходимых для разви-
тия сельскохозяйственного предприятия фи-
нансовых средств. Он не требует залогового 
обеспечения или кредитной истории, необхо-
дима только история работы с дебиторами. 
Факторинговое финансирование предостав-
ляется независимо от полученных кредитов и 
может рассматриваться как форма рефинан-
сирования дебиторской задолженности сель-
скохозяйственных товаропроизводителей. 

 
Заключение 

Факторинг — перспективный финансовый 
инструмент, потому что в процессе деятель-
ности организаций, в том числе сельскохо-
зяйственных товаропроизводителей, часто 
возникает дефицит оборотных средств, ко-
торый не всегда можно покрыть с помощью 
кредита. Факторинг увеличивает ликвидность 
баланса предприятия-потребителя этой услуги 
и превращает дебиторскую задолженность в 
денежные средства. 

Развитию факторинга препятствуют неста-
бильная экономическая ситуация, приводящая 
предприятия к неплатежеспособности, увели-
чению кредиторской и дебиторской задол-
женности, высокому количеству сомнитель-
ных платежных операций. В связи с этим для 
дальнейшего интенсивного развития факто-
ринговых структур необходимы поддержка 
государства, создание условий институцио-
нального характера, которые ускорят про-
цесс формирования и деятельности факто-
ринговых структур, а также стабилизация 
финансового рынка и экономики страны. 

Несмотря на то, что в настоящее время в 
России проявляется кризис, рассчитывать на 
улучшение состояния в сельском хозяйстве за 
счет финансирования государством или полу-
чения кредитов на приемлемых условиях 
очень трудно. Следовательно, предпринима-
телям в данной сфере надо искать нетради-
ционные для отечественной экономики источ-
ники финансовых ресурсов, одним из кото-
рых является факторинг. 

Таким образом, факторинговые операции 
можно определить как гибкий инструмент в 
расчетно-платежных отношениях покупателей 
и сельхозтоваропроизводителей, который 
максимально учитывает интересы сторон и 
является перспективным направлением разви-
тия как для финансовых компаний, которые 
им занимаются, так и для их клиентов. Факто-
ринг позволяет руководству и сотрудникам 
организаций-клиентов, используя факторинг 
как форму рефинансирования дебиторской 
задолженности, сконцентрироваться на произ-
водственных проблемах и максимизации при-
были, что ускоряет получение большей части 
платежей, гарантирует полное погашение за-
долженности и снижает расходы по ведению 
счетов. Субъектам предпринимательской дея-
тельности необходимо лишь понять и разо-
браться в некоторых аспектах факторинга, в 
существующей отечественной практике и тре-
бованиях действующего законодательства. 
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Ошибки, допущенные при проведении эконо-

мических реформ, оказали деструктивное влия-
ние на сельские поселения, спровоцировали 
нарастание депопуляционных процессов. 
Численность поселений служит одним из критери-
ев размещения учреждений социального обслу-
живания населения. Так, возможности поселения с 
численностью до 999 чел. представлены мини-
мальным набором социальных учреждений. Учи-
тывая тот факт, что в Волгоградской области доля 
таких поселений в 2013 г. составила 38,7%, про-
блема оптимизации системы расселения является 
первоочередной, поскольку от ее решения 

напрямую зависит реорганизация системы соци-
ального обслуживания на селе. В основе оптими-
зации должны лежать такие процессы, как укруп-
нение за счет объединения экономически не эф-
фективных поселений с более сильными; пересе-
ление; трансформация уже существующих посе-
лений; формирование новых. Поскольку крупные 
сельские поселения располагают значительными 
производственными мощностями и концентрацией 
рабочей силы, они должны стать хозяйственными 
центрами, на территории которых размещаются 
крупные производства. Средние поселения долж-
ны быть на постоянной основе вовлечены в произ-
водственный процесс и реализовывать вспомога-
тельные функции через малые сельскохозяй-
ственные предприятия. Малые поселения с чис-
ленностью менее 50 чел. могут использоваться в 
качестве сезонных объектов. Несмотря на четкую 
соподчиненность крупных, средних и малых сель-
ских поселений, между ними должны выстраи-
ваться прочные и долгосрочные социально-
экономические связи, обеспечивающие не только 
развитие сети эффективных сельских поселений, 
но и экономики территории в целом. 




